v Ugovor o prodaji u privredi je srz
(core subject) trgovinskog prava jer
se svi ostali poslovi, kako trgovinski
(zastupanje, posredovanje komision,
prevoz, kontrola, osiguranje i dr.)
tako i bankarski poslovi (platni
promet, usluzni, kreditni poslovi)
zakljucuju sa ciljem uspesnog
izvrsenja i obezbedenja ugovora o
prodaji.

v Ugovoru o prodaji istorijski prethodi
ugovor o trampi, a putem ugovora o
prodaji obavlja se metamorfoza
vrednosti i obavlja razmena po
principu jednaka vrednost za jednaku
vrednost.

v Ugovor o prodaji je model ugovor za
sve ostale ugovore jer se na osnovu
ugovora o prodaji koncipiraju i svi
ostali ugovori obligacionog prava, jer
se, sustinski posmatrano, putem
ugovora obligacionog prava uvek
nesto kupuje ili prodaje: pravo
svojine, usluga, razna cinjenja,
radovi ili neko imovinsko pravo.

v Ugovorne strane kod ugovora o
prodaji (Sale- Purchase Agreement,
Sale Contract) su kupac (Purchaser)
i prodavac (Seler) i svaka od ovih
strana javlja se i kao poverilac i kao
duznik u odnosu na razne obaveze
koje rada ugovor o prodaji, jer se
radi o dvostrano obavezuju¢em
ugovoru koji rada obaveze za obe
ugovorne strane.
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Koncepcija jedinstvenog uredenja obligacionih
odnosa, koje prihvata domace pravo podrazumeva
da je osnovni izvor domaceg prava za ugovor o
prodaji Zakon o obligacionim odnosima iz 1978.god.
¢ije se odredbe odnose na sve vrste ugovora, s tim
Sto se za ugovor o prodaji koga zakljucuju privredni
subjekti u vrsenju svoje registrovane delatnosti a
radi sticanja dobiti (ugovor o prodaji u oprivredi )
primenju odredena posebna pravila. Pored toga,
kao izvor domaceg prava javljaju se i Opste uzanse
za promet robom iz 1954.god. koje predstavljaju
skup kodifikovanih obi¢aja za ugovore u privredi,
ukoliko su su njihovu primenu stranke izricito
ugovorile. U izvore prava spadaju i tzv. posebne
uzanse o prometu robe na malo, opsti uslovi
poslovanja koje donose privredni subjekti i poslovni
obicaji. Osnovni izvor prava za ugovore o prodaji
koji se zakljuCuju u spoljnotrgovinskoj razmeni
predstavlja tzv. Becka Konvencija o prodaji telesnih
pokretnih stvari iz 1980.god. koja je ratifikacijom
postala i deo unutrasnjeg prava, pa time i osnovni
izvor prava za medunarodnu prodaju.

Ugovor o prodaji je neformalnan ugovor, osim
kada je zakonom ili voljom ugovornih strana
predvideno da je obavezna odredena forma, po
pravilu pisana forma, Sto je uobicajeno kod ugovora
o0 prodaji u medunarodnom trgovinskom pravu.
Ugovor o prodaji smatra se zakljucenim u trenutku
kada su ugovorne strane postigle saglasnost o
bitnim elementima ugovora, tj. prema pravilima
domaceg prava, u momentu kada ponudilac primi
izjavu ponudenog da prihvata ponudu koju mu je
uputio ponudilac (teorija prijema).

Bitne elemente ugovora o prodaji predstavljaju
predmet i cena i tako je kako u domacem pravu
tako i u svim kontinentalnim pravima (osim
skandinavskog), dok prema anglosakskonskom pravu
cena nije bitan element ugovora, pa ce u sluaju da
cena nije odredena kupac biti duzan da plati
razumnu cenu.

Predmet ugovora o prodaji predstavlja prvi bitan
element (essentialia
negotii) ugovora o prodaji u
privredi i to moze biti svaki
objekat u pravu koji je
podoban i dopusten da se
promece na trzistu (roba).
To moze biti postojeca ali i
buduca stvar, i neophodno
je odrediti: 1. vrstu stvari
(robe) koja se prodaje, 2.
koli¢inu robe i 3. kvalitet
robe

Cena kod ugovora o prodaji je novcani ekvivalent
vrednosti predmeta ugovora o prodaji i ona mora
biti odredena ili u¢injena odredivom. Cenu strane
odreduju sporazumno ili se moze prepustiti trecem
licu da odredi cenu. Prema pravilima domaceg
prava, jedna ugovorna strana ne moze da odredi
cenu a ako cena nije ni odredena ni odrediva,
ugovor o prodaji gradanskog prava nema pravno
dejstvo, dok se kod ugovora o prodaji u privredi
primenjuje cena koju je prodavac redovno
naplac¢ivao u vreme zakljuCenja ugovora, a u
njenom nedostatku to ¢e biti razumna cena (ZOO,
Cl.462 st.2).
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Sadrzinu ugovora o prodaji Cine prava i obaveze
ugovornih strana. U obaveze prodavca spada 1.
obaveza isporuke stvari (predmeta ugovora) 2.
garancija da stvar nema materijanih nedostataka
i 3. garancija da stvar nema pravnih nedostataka.
Obaveza isporuke (predaje) stvari kao glavna
obaveza prodavca odredena je sa tri tzv. prirodna
elementa ugovora o kojima se strane ne moradu
sporazumeti, a u odsustvu toga sporazuma
primenjuju se dispozitivna ravila iz ZOO. Ti
elementi su a) mesto predaje (isporuke) stvari b)
vreme predaje i c) nacin predaje stvari.

Prodavac odgovora za materijalne nedostatke koje
je stvar imala u casu prelaska rizika na kupca, ali i
za nedostatke koji se pojave nakon prelaska rizika
na kupca, ukoliko su ti nedostaci posledica uzroka
koji je postojao pre prelaska rizika na kupca.

Kupac ima dve osnovne obaveze kod ugovora o
prodaji i to su 1. obaveza placanja kupovne cene
(avansno placanje, placanje u trenutku isporuke i
kupoprodaja na kredit) i 2. obaveza preuzimanja
stvari.

Radi regulisanja obaveze isplate cene razvile su se
tehnike pladanja i obezbedenja placanja u
unutrasnjem i medunarodnom pravu koje regulise
ugovor o prodaji, a ovim poslovima se bavi tzv.
bankarsko pravo. Za drugu obavezu vezano je
pitanje prelaska rizika i troskova sa prodavca na
kupca i pravilo je da rizika prelazi u momentu
prijema isporuke stvari, i ova pitanja kao i pitanja
troSkova prevoza reguliSu se skracenim i
uobicajenim trgovinskim terminima (transportnim
klauzulama) i na  medunarodniom planu
najpoznatije su tzv. klauzule INCOTERMS koje je
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